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Ausgangslage: Diese Aktion ist auch unter dem Begriff «Member-get-Member» bekannt. Ein Hotel will neue Kunden
ansprechen - indem es treue Gaste auffordert, Bekannten und Freunden seine Dienstleistungen zu empfehlen. Fiir
erfolgreiche Vermittlungen gibts ein schénes Uberraschungsgeschenk.

Riihren Sie fiir uns die Werbetrommel.

Das lohnt sich auch fiir Sie!

Liebe Familie Walter

Bereits seit vielen Jahren dirfen wir Sie zum Kreis unserer Stammgéste zdhlen. Es freut uns ganz besonders, dass Sie
sich immer wieder flr uns entscheiden und die kostbarsten Tage des Jahres in unserem Grand Hotel Melchior
verbringen.

Bestimmt haben Sie Ihren Freunden und Bekannten schon einmal von uns erzahlt. Dies soll von heute an nicht mehr
unbelohnt bleiben. Jedes Mal, wenn wir auf lhre Empfehlung hin neue Gaste bei uns begrussen durfen, erhalten Sie
ein Uberraschungsgeschenk im Wert von 50 Franken! VVorausgesetzt natUrlich, dass Ihre Freunde beim Buchen
erwahnen, dass sie durch Sie auf uns aufmerksam geworden sind.

Wir danken lhnen schon jetzt ganz herzlich furs Rihren der Werbetrommel. Und naturlich freuen wir uns darauf, Sie
schon bald wieder bei uns begrissen und verwéhnen zu durfen.

Herzlich,

lhre Eva und Adam Apfelbaum

PS: Dirfen wir Ihren Freunden oder Bekannten ein Willkommensangebot unterbreiten? Fullen Sie dazu einfach
beigelegte Antwortkarte aus. Vielen Dank!
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